Tabela dziennej aktywnosci

Dataa _/ /  Dzen tygodnia
Dziatanie | 1 2 3 45 6 7 8 91011 12 13 14 15 16 17 18 19 20 Przelicznik | Podsum. | Cel
Zaproszenie do zapoznania sie z biznesem lub produktem:
01 [ Osobiscie 8 O 2
02 | Telefonicznie 8 O 2
03 | Email 8 O 1
04 | Follow up: rekomendowany 3-Way Call ze sponsorem DDDDDDDDDDDDDDDDDDDD 2
Prezentacja:
05 | Spotkanie 1 nallub2nail DDDDDDDDDDDDDDDDDDDD 3
06 | PBR DDDDDDDDDD + 2 pkt. za kazdego kand. 5
07 | ABB D + 2 punkt za kazdego kandydata 2lub5 *
08 | Specjalne wydarzenie + 2 punkt za kazdego kandydata 3lub5 *
Dziatania zwiekszajace obrot firmy:
09 | Sprzedaz produktow do 1 klienta DDDDDDDDDD 3
10 | Rejestracja klienta do systemu e e L] 3 ubs
11 | Zasponsorowanie nowego cztonka zespotu DDDDDDDDDDDDDDDDDDDD 10
Rozwdj potencjatu biznesowego:
12 | Samo rozwdj i trening (po6t godziny) DDDDDDDDDD 1
13 | Nowy kandydat na liscie BDDDDDDDDDDDDDDDDDDD 1
14 | Reklama 2
15 | Telemarketing— wykonany telefon/ nawet nieodebrany | [ | [ | | [ I I O] 1
16 | Trening nowego cztonka zespotu DDDDDDDDDD 20
1 2 3 45 6 7 8 910 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 Suma:

* Przy wydarzeniach ABB oraz Specjalne wydarzenia istnienie dwdéch wartosci punktowych jest podyktowane uczestnictwem potencjalnych
kandydatéw w wydarzeniu. Jesdli uczestniczyte$ w wydarzeniu sam, otrzymujesz mniejszg ilos¢ punktéw. Jesli miate$ kandydatow dostajesz

wiekszg ilo$¢ punktéw oraz bonus za kazdego goscia uczestniczgcego w wydarzeniu.




Dziatanie #1 - Osobiste zaproszenie: Kiedy rozmawiasz z kandydatem osobiscie podczas spotkania i oferujesz mu zapoznanie sie

Z biznesem czy to wreczajac mu piyte ,Agel Phenomenon”, magazyn albo wizytdwke ze strona internetowa. Pamietaj o umdwieniu sie
na kolejng rozmowe (follow up). Za kazda takg rozmowe dostajesz 2 punkty bez wzgedu na rezultat.

Dziatanie #2 - Zaproszenie telefoniczne: Kiedy pofaczysz sie z kandydatem telefonicznie i ztozysz mu oferte zapoznania sig
z biznesem. Dostajesz dwa punkty bez wzgledu na to czy zechce sie zapoznaé czy tez nie. Pamietaj by nie wyjasniaé niczego przez telfon.
Twoim zadaniem jest tylko zdobyc uwage kandydata i odestac go do narzedzia np. strony internetowej, nagrania audio albo ptyty DVD, ktorg
mu wyslesz.

Dziatanie #3 - Zaproszenie przez Email: Zaproszenie do zapoznania sie z ofertg biznesowg za pomocg poczty emailowej. Za kazdym razem,
kiedy wyslesz email - krok #1 do potencjalnego kandydata dostajesz jeden punkt.

Dziatanie #4 - Follow up: Rekomendowany 3-way Call. Jest to kolejna rozmowa z kandydatem o umédwionym wczesniej terminie
po wyeksponowaniu go do narzedzia np. ptyty DVD Agel Phenomenon. Jest to rozmowa telefoniczna trzech osdéb za pomocg funkcji zwanej
3-way call, gdzie angazujemy w rozmowe naszego sponsora czy tez inng osobe trzecig oraz potencjalnego kandydata. Przedmiotem tej
rozmowy jest odkrycie poziomu zainteresowania kandydata oraz zaproponowanie nastepnego kroku, ktory w danej sytuacji wydaje sie
najbardziej odpowiedni. Moze to by¢ zaproszenie na PBR lub ABB czy tez odesfanie do zrédfa informacji, ktérych kandydat wymaga. Nie
rzadko moze to by¢ zaproponowanie wspétpracy. Dostajesz 2 punkty za kazdg takg rozmowe.

Dziatanie #5 Spotkanie 1 na 1 lub 2 na 1: Za kaze takie spotkanie dostajesz 3 punkty. Jest to sytuacja kiedy spotykasz sie osobiscie
z kandydatem w celu obejrzenia prezentacji na ptycie DVD czy tez, by samemu przeprowadzi¢ prezentacje. Pomocne moze by¢ zabranie
ze sobg sponsora, by to on przeprowadzit prezentacje. Chociaz moze to by¢ skuteczny sposob robienia biznesu, nie polecamy go ze wzgledu
na trudnosci w powielaniu. Duzo skuteczniejsze jest organizowanie spotkarn w domu - PBR.

Dziatanie #6 - PBR - Private Business Review: Prezentacja biznesowa w domu. Za kazdym razem, kiedy odbedzie sie w twoim domu
prezentacja dostajesz 5 punktdéw. Za kazdym razem, kiedy czionek twojego zespotu ma PBR w swoim domu, gdzie jeste$ specjalnym gosciem
czy to osobiscie czy tez przez telefon dostajesz 5 punktow. Warunkiem by dosta¢ punkty jest obecno$¢ przynajmniej
2 kandydatéw na spotkaniu. Puste spotkania, czyli takie, gdzie nie bylo gosci albo byt tylko jeden nie s3 w ogdle punktowane. Dostajesz
dodatkowo 2 punkty za kazdego kandydata, ktéry pojawi sie na twoim spotkaniu.

Dziatanie #7 - ABB: Za kazdym razem, kiedy uczestniczysz w co tygodniowej Prezentacji Biznesowej Agel - Weekly Agel Business Briefing
(ABB) dostajesz 2 punkty. Jedli masz ze sobag osobiscie zaproszonych gosci dostajesz 5 punktow za uczestnictwo oraz
po 2 punkty dodatkowo za kazdego goscia.

Dziatanie #8 Specjalne wydarzenie: Raz na jaki$ czas bedziesz miat okazje uczestniczy¢ w wydarzeniu wyzszej rangi takim, jak wydarzenia
regionalne czy konwencje. Uczestnictwo w takim wydarzeniu jest nagradzane 3 punktami. Jesli masz ze sobag gosci (potencjalnych
kandydatow) otrzymujesz 5 punktdéw oraz 2 punkty za kazdego goscia, ktérego ze sobg przyprowadzisz.



Dziatanie #9 Sprzedaz produktéw do klienta: Za kazdym razem, kiedy dokonasz sprzedazy bezposredniej produktéw klientowi, dokonujgc
nastepnie odpowiedniego zamoéwienia w celu uzupetienia inwentarza otrzymujesz 3 punkty.

Dziatanie #10 Rejestracja klienta do systemu: W firmie Agel mozna dokonywac sprzedazy bezposredniej albo rejestrowac klientow
na program Preffered Customer, co pozwala klientowi zamawia¢ produkty bezposrednio w firmie, gdzie firma wyptaca tobie stosowng
prowizje. Za zarejestrowanie klienta w tym programie dostajesz 5 punktéw, ale tylko, jesli ma ustawiony automatyczng wysytke (autoship).
W przeciwnym wypadku dostajesz tylko 3 punkty.

Dziatanie #11 Zasponsorowanie nowego cztonka zespotu: Za kazdym razem, kiedy dokonasz rejestracji nowego cztonka zespotu bez wzgledu
na to czy jest to pakiet personalny czy kierowniczy dostajesz 10 punktow.

Dziatanie #12 Samo rozwdj i trening: Kaze pét godziny, ktére poswiecisz na rozwoj swojej osobowosci — czytanie ksigzek, stuchanie nagran
audio, oglagdanie filméw oraz na trening, ktéry rozbudowuje twoje zdolnosci w ramach network marketingu np. seminaria, korporacyjne
treningi, nagradzane jest 1 punktem. Wileokrotnos$¢ tego czasu oznacza wiekszg ilo$¢ punktéw.

Dziatanie #13 Nowy kandydat na liscie: Twoja lista kandydatéw powinna by¢ wiecznie zywa. Dlatego tez jeste$ odpowiedzialny
o ciagfe jej uzupetnianie o nazwiska i telefony nowo poznanych oséb. Nie ma znaczenia czy rozmawiate$ z takq osoba o biznesie, produktach
czy tez na jakis inny, nie zwigzany z twoim biznesem temat. Za kazdg dopisang osobe dostajesz 1 punkt.

Dziatanie #14 Reklama: Dostajesz dwa punkty za kazdy dzien, kiedy masz reklame, ktéra informuje ludzi o twoim biznesie. Moze
to by¢ reklama w radiu, w telewizji, na Internecie, w gazecie czy tez magazynie. Pamietaj, ze ze wzgledu na maty stopien powielania tego
procesu, nie powinno to stanowi¢ gtdwnego zrddta twoich kontaktow. W pierwszej kolejnosci powinienes pracowac z listg swoich znajomych
tzw. warm market. Reklama powinna by¢ tylko ewentualnym dodatkiem.

Dziatanie #15 Telemarketing - wykonany telefon: Za kazdym razem, kiedy wykonujesz telefon do nieznajomej osoby np.
z ogtoszenia czy z informatora polonijnego dostajesz 1 punkt. Punkty dostajesz réwniez za nie odebrane telefony. Podobnie jak reklama
powinno to stanowi¢ margines twojej dziatalnosci marketingowej i by¢ tylko uzupetnieniem twoich dziatan. Przede wszystkim pracuj ze swojg
listg znajomych i ucz innych by postepowali w taki sposdb.

Dziatanie #16 Trening nowego czionka zespotu: Dostajesz maksymalng ilo$¢ 20 punktéw za kazdy trening, poniewaz przeprowadzony trening
nowego cztonka zespotu duplikuje (powiela) twojg osobe i twoje wysitki. Jest to ten czynnik, ktory w najwiekszym stopniu przyczyni sie do
twojego sukcesu finansowego.



